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Introduccion

e Creciente presencia de capital latinoamericano en Europa.

e [México como principal inversor latinoamericano en
Espana.

e Objetivo: mostrar panorama, ambiente actual y puntos de
valor para expandir.




Inversion total acumulada
LATAM

66,844 M€

Crecimiento del 103% desde
2010 y Mexico representa casi la

mitad de ese total

Sectores clave: energia,
construccion, tecnologia,
turismo, agroindustria

Fuente: ICEX — SEGIB 2025.

Panoramade Inversion
LATAM vs México en Espana

®Millones de Euros

LATAM Total Mexico



Peso especifico de Meéxico

 ~50% de la inversion latinoamericana en Espaia proviene
de México

e 245 empresas mexicanas en Espana (44% del total
latinoamericano)

* |nversion mexicana 2023: ~1 400 M€




Empresas mexicanas con
expansion destacada

Femsa — adquisicion de Valora en Europa.
Grupo Bimbo — consolidacion en Espana y Portugal.
Cemex — presencia industrial en varios paises

europeos.
Alsea, Sigma, ADO — hosteleria, alimentacion,

transporte.



Sectores atractivos para inversion

®Energias renovables
»Tecnologia
=Turismo
®Agroindustria
»|nmobiliario




Ambiente actual para invertir
en Espana

* Crecimiento PIB previsto: 3,2% en 2024y 2,5% en 2025
* Estabilidad politica y marco legal europeo
* Incentivos fiscales y programas de internacionalizacion




Factores que hacen favorable el
panorama

e Espana como hub logistico y comercial hacia Europa, Norte
de Africa y Medio Oriente.

e Relacion historica y cultural con México.

* Tratadosy acuerdos que reducen la carga fiscal y dan
seguridad juridica.




Puntos de valor para el empresario
mexicano

1. Acceso a 450 M de consumidores europeos

2. ldioma y afinidad cultural

3. Marco legal sélido y proteccion a la inversion

4. Sectores en crecimiento y redes de innovacion

5. Marca 'Made in Spain' como puerta a otros mercados



Casos de éxito y testimonios

* Empresarios mexicanos han incrementado ingresos y
reputacion.

* Acceso a mercados diversificados y reduccion de riesgos.

 Uso de Espana como base para expansion multinacional.




Estrategia recomendada para
expansion

* Analisis de mercado sectorial.

e Eleccion de ubicacion estratégica (Madrid, Barcelona,
Valencia, Bilbao).

* Creacion de alianzas locales y uso de programas de
apoyo a la inversion.




Cierre y Call-to-action

Panorama favorable para la inversion mexicana en Espaia.
Invitacion a explorar oportunidades concretas.

Datos de contacto y propuesta de reunion o agenda de
mision empresarial.
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+52 5541914923

+34 653 195 650
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